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La societa, una delle principali nel settore della mediazione creditizia in franchising, ha raggiunto
il traguardo di 380 punti vendita sul territorio nazionale. Un successo basato sulla formula innovativa,
in cui l'affiliato & visto come un vero e proprio broker, consulente a 360 gradi
su tutto cid che & legato al mondo del credito

on c¢'é dubbio, il 2008 si sta affer-

mando come l'anno di FRIMMO-

NEY ltalia, della sua crescita e
della sua affermazione per numeri e
gamma di prodotti, all'interno del settore
della mediazione creditizia in franchi-
sing. L'azienda del gruppo FRIMM Hol-
ding, service di 12 sinergiche societa
operanti nel real estate, & guidata salda-
mente da Carmine Santoriello che ven-
ne incaricato di ricoprirne il ruolo di presi-
dente lo scorso 5 gennaio, e da quel
momento non ha fatto altro che accelera-
re la propria corsa. Soltanto nei primi 6
mesi dell'anno, il team guidato da Santo-
riello ha portato la rete a superare il
traguardo costituito dai 350 punti vendita
aperti su tutto il territorio italiano - attual-
mente ce ne sono oltre 380 - e a confer-
marla come una delle principali e piu
importanti in halia.
li repentino e costante successo di FRIM-
MONEY si spiega con i fondamenti che
stanno alla base della stessa offerta di
questo franchisor. E non ci riferiamo sol-
tanto alla regola che I'ha sempre guidata,
quel "Produrre Vantaggi per gli Affiliati®
che per i franchisee biancoblu & una vera
e propria garanzia di qualita. L'azienda
infatti ha cercato sin dalla propria nascita
di dar vita a un approccio completamen-
te nuovo alla professione del mediatore
creditizio. li professionista che sceglie di
operare sul territorio tramite FRIMMO-
NEY si evolve in "Broker Creditizio", un
consulente a 360 gradi su tutto cid che &
legato al mondo del credito. Questa evo-
luzione & resa possibile dai piu di 25
accordi di convenzione con i piu presti-
giosi Istituti di Credito in Italia, per un
totale complessivo di oltre 1.000 diversi
prodotti convenzionati da offrire alla pro-
pria clientela, col vantaggio di essere il
solo e unico beneficiario delle relative
retrocessioni. E poi, chiaramente, c'e il
fatto di poter contare sulla forza, i servizi,
la consulenza, gli strumenti e i valori di
un nome riconosciuto a livello nazionale.
FRIMMONEY, insomma, ha capito che il
mercato finanziario & cambiato non solo
per i clienti ma anche per gli operatori
che sono ormai diventati un canale distri-
butivo taimente efficace e importante per
le banche che, in alcuni casi, pud essere
considerato alla pari, o quasi, della rete
di filiali dirette degli Istituti stessi.
Per consolidare e sottolineare questa cre-

scita esponenziale, di presenza sul terri-
torio e di successi a livello di accordi
bancari, FRIMMONEY ha unito le forze
con FRIMM, il network immobiliare del
gruppo FRIMM Holding, e organizzato
un vero e proprio tour di quattro tappe, a
ingresso libero, dedicato a tutti i mediato-
ri creditizi e gli agenti immobiliari d'ltalia.
Ogni singolo appuntamento di "Welco-
me Aboard", questo il nome del tour, &
stato concepito come un grande happe-
ning, unico e speciale, che dovra rimane-

re nel cuore di tutti i partecipanti, come
un momento d'incontro "easy" e al di
fuori degli schemi abituali di lavoro per
conoscersi e stabilire rapporti personali
tra professionisti. Le quattro tappe si svol-
geranno, infatti, allinsegna dello stare
bene insieme, ed € per questo motivo
che sono stati selezionati alcuni ospiti
d'eccezione del mondo dello spettacolo
per intrattenere i presenti, in modo da
alternare il grande divertimento alla pre-
sentazione delle due aziende e dei foro
prodotti: sul palcoscenico delle guattro
prestigiose location, il pomeriggio volera
via grazie alla sapiente regia che regale-
ra momenti di puro intrattenimento mixati
agli interventi di FRIMM e FRIMMONEY
come anche di autorevoli sponsor del
settore creditizio. Ma quali sono, dun-
que, le date del Tour "Welcome Abo-
ard"? E presto detto. La prima si svolge-
rd a Roma il prossimo 27 settembre
presso le eleganti sale deil’'Hotel Sol Me-
lia Aurelia Antica mentre la seconda &
stata programmata a Palermo per il pros-
simo 13 dicembre, presso il San Paolo
Palace Hotel. Le altre due tappe, poi,
sono in calendario per il 2009: il 7 febbra-
io si festeggera alla Citta della Scienza
di Napoli mentre il grande appuntamen-
to finale si svolgera il 9 maggio a Milano,
presso il Quark Ata Hotel.

Carmine Santoriello, Presidente i FRIMMONEY
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