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LA NUOVA

Meeting sulla situazione del mercato immobiliare e | intermediazione

Casa, affari in tempo di crisi

La carta vincente sono i servizi a trecentosessanta gradi

CAGLIARL Rispettoall’inar-
restabile crescita degli ultimi
anni, il mercato immobiliare
italiano sta rallentando la
propria corsa. Eppure, sono i
momenti come questo che de-
vono essere sfruttati al me-
glio dagli addetti ai lavori:
quella che puo essere vista co-
me una crisi, puod essere sfrut-
tata dagli operatori per incre-
mentare il volume d’affari
grazie ad un’offerta di servizi
atrecentosessanta gradi. Que-
sta, in sostanza, la tesi ribadi-
ta ieri mattina durante il mee-
ting organizzato da e
Frimmoney, sigle controllate
da Frimmholding che si occu-
pano rispettivamente di inter-
mediazione immobiliare e si-
stema creditizio. Il gruppo, co-
me sottolineato ieri dai verti-
cinazionali, si sta rapidamen-
te espandendo e, ad oggi, i
punti vendita nati sotto I'egi-
da di Frimm sono circa cin-
quecentosessanta, ai quali si

aggiungono le oltre trecento-
cinquanta agenzie di interme-
diazione creditizia. Si diceva:
il mercato sta vivendo una fa-
se di stasi, ma questo non si-
gnifica che il settore immobi-
liare risentira in maniera pe-
sante di questo rallentamen-
to. Anche perché l'offerta di
nuove abitazioni non accen-
na a diminuire e, dunque, il
potenziale acquirente ha a di-
sposizione una marea di op-
portunita. Quel che fa la difte-
renza, allora, é la capacita di of-
frire un servizio completo, che
riguardi non solo la semplice in-
termediazione, ma sia allargato

anche ad altri frangenti come il
sistema creditizio, quello assicu-
rativo o tecnologico. «Per rende-
re I'idea sullo stato di salute del
mercato — ha detto il presiden-
te di Frimm Gennaro Cicalese
— basta ricordare qualche dato.
Trattiamo centottanta nuovi im-
mobili al giormo, e grazie a que-
sti margini di crescita, oggi il no-
stro portafoglio & composto da
oltre 35mila abitazioni. Questo
non sarebbe stato possibile se, al-
la base del nostro sistema, non
cifosse stata un’idea veramente
innovativa: ogni operatore che
entra a far parte del network
Frimmbholding, condivide tutti

gli immobili presenti nel nostro
portafogli, senza limitazioni ter-
ritoriali, e collabora quindi con
tutti gli altri affiliati nel territo-
rio nazionale». Risultato: un
mercato vastissimo, unito ad
una rete di assistenza che forni-
sce al cliente una vasta serie di
strumenti che coprono il busi-

ness del mattone in ogni sua
sfaccettatura: «Si va dal trading
immobiliare alle costruzioni,
passando per le assicurazioni e i
servizi ad alto valore professio-
nale — ha aggiunto Cicalese —
Come dire: mettiamo I'intero set-
tore nelle mani dei consulenti e
dei clienti». (p.s.)
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