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C NASCE LA NUOVA SOCIETA DEL GRUPPO ICUK )

Frimmmoney Italia, non piu spin-off

Effettiva la divisione tra i due settori operativi: franchising immobiliare e creditizio

Nasce FRIMMONEY lIta-
lia srl, 1a nuova societa
appartenente al Gruppo
ICUK e affidata a Car-
mine Santoriello, ex-
Responsabile della ge-
stione e dello sviluppo
di FRIMMONEY in
Campania e Calabria,
consigliere d'ammini-
strazione di ICUK S.p.A.
e profondo conoscitore
dei mercati immobiliare
e creditizio italiani. E
partecipata al 59,64%
dalla holding ICUK
S.p.A. di Roberto Bar-
bato e per il restante
40,36% da piccoli azio-
nisti. FRIMMONEY, dun-
gue, non é piu soltanto
un brand, un‘emanazio-
ne o, se preferite, uno
spin-off di FRIMM, ma &
diventata a tutti gli effet-
ti una societa del
Gruppo con una propria
dirigenza e una maggio-
re liberta di azione.
FRIMMONEY lItalia svi-
luppera e gestira la pro-
pria rete di agenzie cre-
ditizie affiliate che
attualmente ammonta a
oltre 300 uffici, un net-
work insieme parallelo e
integrato a quello di
FRIMM che gia conta
pioc di 500 Affiliati.
"FRIMM e FRIMMONEY
rimarranno comunque
due parti della stessa
anima nonostante ora
siano due aziende sepa-
rate", spiega lo stesso
Santoriello. "L'esigenza

di dar vita a una vera e
propria societa nasce
dal semplice fatto che,
in soli 3 anni, quello che
era il network di media-
zione creditizia del
Gruppo FRIMM ha rag-
giunto dei risultati ecce-
zionali riuscendo a
imporsi come uno dei
leader del settore sia
per presenza sul territo-
rio sia per volumi eroga-
ti dai propri Affiliati. E
quindi giunto il momento
di supportare pienamen-
te il progetto e di portar-
lo al livello successivo
costruendo un'immagi-
ne forte e una rete
ancora piu solida di
punti vendita su strada".
La Mission di FRIMMO-
NEY ltalia € la medesi-
ma che ha guidato il
Gruppo FRIMM sin dalla
sua nascita nel 2000,
"Produrre Vantaggi per
gli Affiliati". E anche la
Vision rimane immutata:
"Valorizzare la profes-
sione dei Franchisee
facendola evolvere in
quella del Broker Cre-
ditizio", ovvero un con-
sulente a tutto tondo
che offre i migliori pro-
dotti sul mercato tra
mutui, prestiti personali,
cessioni del quinto, con-
solidamento debiti e lea-
sing.
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