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La nuova societa sviluppera e gestira una catena di agenzie dirette,
parallela a quella dei franchisee della refe di mediazione immobiliare
Frimm, che atfualmente ammonta a offre 650 affiliati

Corrado M. Ariala
conrsigiiere damminisirazione
& Frimm Groun 563

Lo scorse 24 luglio & nata Frimm
Agency srl, nuova societd appar-
tenente al Gruppo Frimm, che &
stata affidala alla direzione di
Corrado M. Artale, gia consiglierse
d'amministrazione di Frimm Group
5pa sino al 2004 e grande esperto
del settore immabiliare italiano e
internazionale.

La societa & partecipata al 5%
dalla halding lcuk Spa di Roberto
Barbate che controlla | brand
Frimm (immaobiliare), Fimmoney
icreditizio)l e REplat {piattaforma
di condivisione immobiliare),
al 28,20% da Eurotrading (che
fa capo sempre a lcuk Spa) al
12,80% da Frimm Group Spa e al
10% propric da Corrado M. Artale
che di Frimm  Agency & anche il
presidente. Frimm Agency svilup-
pera e gestira la rete di agenzie
dirette, parallela a quella daei fran-

chisee della rete di mediazione im-
maobiliare Frimm, che attualmente
ammonta a oltre 650 affiliati, per
sfruttare completaments il Frimm
aystem sia in termini econamici
sia come motore per il potenzia-
mento e il consolidamento delle
altre reti e attivita del gruppo.

Le agenzie infatti, seguiranno in-
tegralmente il Frimm System, sof-
toscrivendo regolare contratto di
franchising con Frimm Group Spa
per Pulilizzo e lo sfruttamento dei
serviZi e defle opportunita gia con-
solidate dalla casa madre e, per
incrementare 'offerta ed essere
da esempio per la rete afliliaka,
inseriranna intera portafoglio
immobili di cui dispongono all’in-
lerno della piattaforma di condi-
visione REplat, alla quale il brand
Frimm si appogaia dal 2004,

Servizi ad alte valos

La societa guidata da Artale fo-
calizzera il proprio lavoro tanto
rel settore retail quanto in quello
corporate, diventando un ulte-
riore servizio che i brand Frimm
e Frimmeney ferniranno ai propri
affiliati e logicamente ai clienti
del gruppo. Lattenzione sard ri-
volta ai servizi ad alte valore pro-
fessionale dedicati agli investitori
istituzionali, ai grandi clienti e alle
imprese di costruzione, offrendo,
oltre alle consuete attivita legate
all'intermediazione, anche servizi
di advisory, valuation e assef ma
nagamant

L'Agency, fungera anche da "pa-
lestra”, “lahoratorio” e “riferi-
mento’” per 13 rete immaobiliare
Frimm, Palestra percheé, ollre a
provvedere al coinvolgimento e
alla crescita di consulentt immo-
biliari altamente professionali,
formera 1 futuri franchisee Frimm
che, dopo aver alfrontato un vero
2 proprio percorsa lavorativa in
ur'agenzia diretta e aver oitenuto
delerminati risultati, potranno
aprire un proprio punto vendita
affiliato Frimm, anche in partec
pazione con la stessa Agency.
Laboratorio perché Tungerd da
benchmark per la rete affiliata, te-
stando nuove iniziafive e attivita
che polranno poi essera riportate
prooria all'internc della rete fran-
chising. Riferimento, infine, per-
ché sara un vero e propric partner
& tutor per tutli i Tranchisee che
ne richiederanno l'affiancamento,
soprattutic per operazioni immo-
biliari di particolare importanza e
prestigio.

La rele dell’Agency si sviluppera
su tutto il territorio naziocnaie,
in ocalion di assolulo rilievo de
grandi centri urbani e defle loca-
litd con significative potenziale
turistico/economico.

L'attivita di recruiting & gia par-
tita e lo sviluppo & cominciato can
la prima apertura nel centro di
Roma nel mese di settembre per
poi espandersi a macchia dolia
fino al raggiungimento dell'obiet-
tivo rappresentato dall’apertura di
100 agenzie dirette in 10 anmni,
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