MEWS DALLT AZIENDE

Professione credito,
nasce Frimmoney ltalia

Le due anime del Gruppo Frimm sono ora pienamente distinte. La nuova
societa dispone di un paniere di accordi con 20 istituti di credito italiani
e propone alla cllentela un'offerta df pit di mille prodotti

[ZERD PENSIERI, 100% VANTAGGI]

Partecipata &l 59,64% dalla kol
ding lcuk Spa di Roberta Barbato
g per I 43,365% da plceoll azlo-
nistl, masce Frimmoney ikzlia sri,
costola dedicata specificatamen-
te al settore creditizio del Gruppo
Frirmim. La nuova societs & stata
affidata a Carmine Santoriello,
ex-responsablle dalla gastiane &
della sviluppo di Frimmoney In
Campania e Calabria, consighers
d'amrministrazione di lcuk Spa-e
profanda conascibore delmercati
immicbillare @ creditizio itafiani.
Frimmoney, dungue, non & pil
softants un brand, un'emanazio-
ne di Frimm, ma & diventata a tut:
ti gil-effett una societs del Grup-
po con una proprig dirigenza e
una maggliore liberta di azfore. In
questo modo, viena resa affettiva
la divisiore tra | due settori coe-
rativi, 1l franchising Immablllare
{Frimml-e Il franchising creditizio
{Frirmemoney],

Frimmoney ltalia eviluppers e
gestira fa propria rete dl agen-
Zie creditizie che attuaiments
ammonta a oitre 300 uffics; un
network Insleme parallglo g in-
tegrate a quello di Frimm che gia
conta pid di 500 affilisti, "Le due
societa rimarranng  comungue
due parti delia stessa anima, no-

nostante-ora slano dus azlende
separate”, spiega o slesso San-
toriello. “LCesigenza 4l dar vita a
una vera & propria secieta nasce
dal sermnplice fatto che, in soli tre
anni, quello che era Il netwark di
mediazione creditizia del Gruppo
Frimm ha raggiunto del risultstl
eccezionall, riuseenda a imparsi
come uno dei leader del settore
sia per presenga sul territorio sla
per volum: erogati dai propri affi-
liati. E quindi giunto I momento
di supportare plenarmaents il pro-
getto e di portarie &l livelio suc
Cessivg Costruendo un'immagine
forte e una rete ancora pil solida
di punti vendita su strada™,

Mission & Vision

La mission di Frimmoney (talia
& la medesima che ha guidato (I
Gruppa Frimim sin dalia sua nasc
ta. nel 2000, ovvera: "Produrre
vantaggl per gii affillati". £ anche
Ia vision rimane [mmutata: “Valo-
rizzare [a professions dei franchl-
see lacendala evolvera in quella
del broker creditizio”, ovvero un
consulente & tuths tondo che of
fre | miglor prodotti sul mercato
tra miutul, prestitl personali, ces-
sioni del quinto, comsolidamenta
debiti e teasing.

Tra i servizl e gli strumenti offerti
dal franchisar spicca infatti i set-
tore: detle Convenzioni creditizie:
I'affillato Frimmcney ha a dispo-
slzipne un paniere di accordl con
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pia di 20 tra 1 magaiari stituti di
credito in Ikalia {come Bl = Grup-
po Brp Paribas, Monte del Paschi
di Siena, Unicredit Banca, Intesa
San Papla) per un fotale comples:
siwve di pid di 1,000 diversi prodot:
ti comvenzionati da offrire alla
propria clientela, col vantagaia di
essere i solo e unlco beneficiario
delle relative retrocessioni.
Inoitee, i3 nuova sacista continue:
ra a proporre || contratta “light”,
caratteristica del Gruppo Frimm;,
che prevede |la resclssiong con
unsemplice preavviso di 60 glor-
fl lsenza penalil, nessuna fes
dlingresso, messuna rayalty per
I mese di agosta & nessun limite
territoriate (Il franchises put agi-
rein tutta italia),

La rete di Frimmoney [talia prose-
gulrad il progrio sviluppo =0 tutte
il territorio nazionale proponen-
dosi anche came Progetto Ma:
ster Prodotto per grandi e piccoli
gruppi. L'obiettivo per || 2008 &
guella di ragglungers guata 500
agenzie affiliate consolidanda in
prima luogo le zone in cui - mar-
chio & gia forte, come la Campa-
nia, la Calabrig, || Lazio e k3 Lom-
bardia,
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