100 AGENZIE IN 10 ANNI

Nome; Corado M. Arale

Rualo: cresidente

Societa: FRIMM Agancy
Sede: Roma

Sito web: v gnipeodrimm.it

opa T anni daila na-

scita del marchic in

franchising il Grup-

po FRIMM ha deci-
so di creare una rete diretta
affidando la guida del progetto
@ Corrado M. Artale, ax assi-
stente dell’ad di Gabetti Pro-
perty Solutions Agency & naw
antry in Frimm. L'abiettive & di
aprire 100 agenzie, nal prossi-
mi 10 annl farmendo sgli agen-
i nuovi servizi integratl, Per-
ché ancora oggi | servizi rap-
presentana il vero valore ag-
giunto.

A differenza di molti gruppi
immaobiliari che hanno ini-
ziato Pattivita con la crea-
zione di una rate diretta, al-
la gquale é seguita la fonda-
zione di una rete in franchi-
sing, il vostro gruppo ha
soelto invece il percorso in-
varso. Per quale motivo?
FrimmAgancy nasce con la ve-
lanta di posizionars! sul mer
cate In mode differante, espio-
randa nueve nicchie di merca-
to. Le agenzie che creeremo
abbracoceranno integralmeants
il FRIMM Systern ma si focaliz-
Zerennd soprattutio nel s=tio-
resradal e in quello corporate
divertanda un ultariore servi-
Flo per | brand FRIMM & FRIM-
MOMEY. L'attenzione sard ri-
voita principglmente agh inve-
stitorl istituzionali, ai grandi
clignti, alle Imprese di costru-
zioni alle quali fornirema altre
i consuato servizio di interme-
dizzione anche serviyi di advi
sory, valutation e gsset mana-
gement.

La rete Agency sl sviluppera
su tutto Il territaro nazionale,
If location di assoluta interes-
& situate nei grandi centri ur-
bani e localitd con un signifi-
cativo poienziale turistico-sco-
nomica, Valutiama con malto
interessea, Infattl, le zone del
Triveneto e di Belogna. A mo-
meanta siama operativi softan-

Servizi
integrati,
per formare
consulenti
immobiliari
globali.
Artale:
“ecco i piani
di FRIMM”,

e sU Roma e Milano ma il no-
stro ohiettivo & quello i aprire
nal prossimi 10 annl almeno
100 adenzla dirette, L'ides
che ¢l guida & quella di passa-
re dall’attenzione all’immobile
all'attenzione al clisnts.

E per inconirare le esigen-
ze di questo cliente guali
sarvizi fornirete?
Mell'attuale mercato immoki-
llare & impensabile affrontane
una qualsiasi cperazione sen-
a Fintervento di uno speciali-
sta professionalments preps-
rato e commercialments in
grado di svilupparne i vantaggi
aconomicl. Mol abbiamo idea-
to AFMI Systemn (Analysis,
Alanning, Marketing and Infe-
gration), uno strumento mes-
50 a disposizicne del nostri
Rea)l Estate Management Corn-
sultant che partendo dall’ans-
lisi personaiizzata del fabbiso-
gno del cliente saranna in gra-
da di progetiare e attivita e e
strategie 3| fine di definire le
lines guida che verranno se-
guite nella successiva a for-
damentale fase di commercia-
lizzazione e nel conssgusnts

investimento finanziario ed
economico. Svolgiamo anslisi
dl fattibilitd, nonché business
planning, curiama ottimizza
Zione delle risorse e progettia-
mo e predisponiama fa fase di
commercizlizzazione del bene
e dell'investimento o reinvestl-
merta dei capitali maturati.
Incltre metteremo a disposl-
Zione dei nostri clienti I'Eurs-
trading, attivita di trading im-
mabilizre per clienti corporate
e ratail, Attivitd che consiste
nell'acquisto di pacchetti im-
madiliar, immabil residenziali
e commerciali su! libero mer-
cato, immaobill locatl ad alto
reddito, immaobili da ristruttu-
rare, acquista dl terrenl da
edificare, costruzioni o ristrut
turazioni dl fabbricati e aste
immobiliar.

Si tratta di servizi che ri-
chiedono comunqgue una
competenza in materia.

Chi se ne occupera?

Priersaa by cilalo ooors & caso |
real estate management con-
sultant. Mon s tratta di una
nuova definizione di agents
immobiliare, ma & I'idea che
abblama nal del consulente
che lavorerd presso FRIMM-
Agency. Ossla un esperto del-
la professicne, dei mercati im-
mobillari e del cradita, una
persona che assiste i clienti
sia retail, sia corporate in mo-
do innovative ed efficace gra-
zie all' APMi System, nell"ambi-
Lo gestions del patrimoni im-
rmobiliarl, delle attivitd di aavi-
s0ry, valutation e asset mans-
gement, Yogliama dare vita a
un consulente immobiliare gla-
bale, costantemente aggiorma-
to @ formato. & gueasto fine
abbiamo anche costruito dei
percorsi formativi 54 hoc che
tengono conta di tutte la dina-
miche presenti sul mercato
immobiliars & che possano
preparare quest'ultimi a ope-
rare al meglic. B




