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TUTTO CONVENZIONI NEWS MUTUI

Euribor 1 mese 
scende a 4,867%, tre 
mesi cala a 5,168%

Prosegue il calo dei tassi di 
interesse interbancari. L’Euribor 
1 mese è sceso a 4,867%, il tre 
mesi al 5,168%. Dall’introduzione 
delle garanzie statali sui prestiti 
delle banche è cominciata la 
discesa dei tassi, molto evidente 
sulle scadenze overnight. E Tom 
next, oramai in linea con il tasso 
di policy della Bce.
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280 presenze 
a settembre su 14 corsi
Il settore guidato da Fabiola 
Esposito non conosce soste

R e s p o n s a b i l e  M a r c o  M a r i a n i

Il primo appuntamento con “Welcome Aboard” (trad. “Benvenuti a bordo”), il Tour di quattro Convention a ingresso 
gratuito organizzato da FRIMM e FRIMMONEY e dedicato agli agenti immobiliari e ai mediatori creditizi di tutta 
Italia, si è trasformato in un successo oltre ogni previsione sottolineato da più di 800 partecipanti.
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Il conto dei partecipanti e dei corsi 
organizzati dal settore Formazione 
di FRIMMONEY continua a salire. 
Ormai, quota 1.000 presenza è stata 
abbondantemente superata e il totale 
delle giornate d’aula si avvicina sempre 
più a 100. Sono i numeri, ancora una 
volta, a parlare per il settore guidato da 
Fabiola Esposito: nel mese di settembre 
sono state registrate ben 280 presenze, 
tra Affi liati e mediatori creditizi, per un 
totale di 14 offerte formative diverse, 
variegate e programmate in tutte le 
sedi italiane di FRIMMONEY.
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Per maggiori informazioni o suggerimenti a proposito della newsletter, inviare una email a newsletter@frimmoney.com
Per cancellarsi dalla newsletter, inviare una email a newsletter@frimmoney.com

FORMAZIONE

R A S S E G N A  S T A M P A
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Corso E-FRIMMONEY: 
strumenti web al tuo servizio
Seconda data: 
giovedì 6 novembre a Roma

Dopo il grande successo riscosso nell’esordio di 
Napoli, il corso E-FRIMMONEY arriva a Roma. 
Gli Affi liati e i mediatori creditizi della Capitale 
potranno approfondire la conoscenza degli 
innovativi strumenti web offerti dal brand 
creditizio di FRIMM Holding.

FRANCHISING NEWS
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ASSURANCE BROKER 
TI PAGA LA ROYALTY!!

ASSICURATIVO

La prima delle quattro tappe a ingresso gratuito organizzate 
per festeggiare, con gli addetti ai lavori, i più recenti successi 
di FRIMM e FRIMMONEY, si è svolta lo scorso 27 settembre 
presso l’Hotel Sol Melia Aurelia Antica  con la collaborazione 
e il sostegno di Banca Monte dei Paschi di Siena. Risultato? 
Un successo oltre ogni previsione. Prossimo appuntamento a 
Palermo, 13 dicembre 2008

UniCredit Banca di Roma: 
sospensione prodotti di 
fi nanziamento destinati alle 
imprese
Con riferimento alla vigente convenzione per la 
canalizzazione di operazioni di mutuo, in considerazione della 
rischiosità rilevata sui fi nanziamenti destinati alle imprese 
intermediati da terze parti, presentati presso le fi liali della 
banca, comunichiamo la sospensione di tutti i prodotti di 
fi nanziamento destinati alle piccole imprese, attualmente 
previsti nell’ambito della convenzione stessa.

FRIMMONEY sbaraglia la concorrenza 
al Franchising & Trade 2008
In Fieramilano, dal 17 al 20 ottobre scorsi, il nostro stand è stato “preso d’assalto”
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Come ormai da tradizione, FRIMMONEY ha partecipato al Franchising & Trade, fi era di riferimento del franchising 
che si propone come una tra le più importanti vetrine europee per il lancio di marchi nuovi e come sviluppo di 
business di quelli consolidati. 

L’INTERVISTA

Cosa signifi ca essere un 
Responsabile d’Area?
Signifi ca, da una parte, partecipare 
al gioco di squadra di un team 
solido e professionale come quello di 
FRIMMONEY Italia e, dall’altra, avere 
la grande opportunità di guidare, e 
di far crescere, io stesso una equipe 
di manager che contribuisce alla 
conquista degli obiettivi aziendali. 
Lavorare come Responsabile d’Area 
non vuol dire solo questo, però. 
Anzi! Signifi ca anche avere un fi lo 
diretto con gli Affi liati sul territorio, 
assisterli e farli assistere dagli Area 
Manager con cui lavoro, ogniqualvolta 
ne hanno bisogno. Il contatto con 
i professionisti del settore creditizio 
è una delle caratteristiche che 
preferisco del mio lavoro perché sono 
proprio loro che arricchiscono la mia 
esperienza.

Gino Bonifacio
Responsabile d’Area 
per Toscana e Lazio

A Roma l’esordio di “Welcome Aboard”: un successo da 
oltre 800 partecipanti 

WELCOME
aboard
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