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Il “Welcome Aboard” arriva a Palermo!

Dopo il grande successo riscosso
a Roma con oltre 800 partecipanti,
il Tour di FRIMM e FRIMMONEY
torna in pista per la seconda delle
guattro convention a ingresso gratuito
programmate ko a maggio del 2009.
LOappuntamento nel capoluogo
siciliano « per sabato 13 dicembre.

Il “Welcome Aboard” raddoppia e torna in scena per un

incandescente bis. Dopo il travolgente successo ottenuto

nella prima tappa - quella di Roma alla quale hanno par-

tecipato oltre 800 persone — il Tour di FRIMM e FRIMMO-

NEY é pronto per la seconda delle quattro Convention

a ingresso gratuito dedicate agli agenti immobiliari e ai

mediatori creditizi di tutta Italia.

Il nuovo happening € in programma a Palermo, dalle 17

alle 20 di sabato 13 dicembre, presso le prestigiose sale

del San Paolo Palace Hotel situato in via Messina Marine

n. 91. Anche in questa occasione, gli spettatori saranno

accolti con un delizioso ‘Welcome Coffee’ prima di essere

accompagnati in sala dalle hostess dell’'evento. E, a quel

punto, comincera il grande spettacolo: FRIMM e FRIM-

MONEY hanno preparato 2 ore di intrattenimento grazie

a un perfetto mix tra interventi dell’'area manageriale

— volti al’approfondimento di temi legati al mercato del real estate e all’'offerta delle

due reti in franchising — e ampie parentesi di puro spettacolo, colorate da irresistibili
interventi comici e ospiti di rilievo.

“Non vediamo l'ora di portare la Convention in Sicilia e festeggiare con tutti gli amici e
gli Af liati che sitrovano in quell'incantevole terra”, ha dichiarato il presidente FRIMM
Giovanni Elefante. Vi aspettiamo per festeggiare insieme!
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Bari, oltre 70 persone al corso avanzato
per Broker Creditizi di FRIMMONEY

Svoltosi gioved* 23 ottobre in collaborazione con UCB Banca

Lo scorso 23 ottobre, I'Hotel Sheraton Nicolaus di Bari € stato teatro

di un nuovo grande successo colto daFRIMMONEY. Oltre 70 profes-

sionisti, tra Afliati e mediatori creditizi esterni al network in fran-

chising di FRIMM Holding, hanno preso parte al corso avanzato per

Broker Creditizi organizzato dall'azienda in collaborazione con UCB

Banca. Separata da un ricco buffet offerto intorno alle 12.30, la

giornata & cominciata alle 10.30 con l'intervento del Responsabile

Mutui Retail Sud-Italia di FRIMMONEY, Valerio Vitolo, ed € prose-

guito con alcune interessanti relazioni degli esponenti dell’lstituto

di Credito convenzionato col brand bianco-blu. Conclusosi alle 14,

il corso é stato apprezzato da tutti i presenti che hanno lasciato

I'hotel arricchiti dagli spunti proposti dai relatori. Quello del 23 ottobre é stato un successo
importante per FRIMMONEY, brand che sta convincendo anche nella Regione Puglia.
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FRIMMONEY ti regala 200 click su Google

Il tuo sito in prima pagina sul pie importante motore di ricerca del mondo

La partnership tra FRIMMONEY e Men4Web continua a crescere. Le due aziende di
FRIMM Holding si sono a dir poco superate per creare unQofferta imperdibile per tutti
gli Afbliati.

Chi acquista un sito Personal FRIMMONE
infatti, ricever™ gratuitamente uno spazio in
prima pagina su Google, il pie importante
motore di ricerca del mondo, per un totale
di 200 click (100 a dicembre e 100 a gen
naio).

Cosa signi ca?

Vuol dire che il tuo Personal FRIMMONE

verr” visualizzato gratuitamente nei Ocolle
gamenti sponsorizzatiO della prima pagi

delle ricerche (per parole chiave come Oca:
OmutuoO, ecc...) di Google, tramite il sistema
AdWord, Ino a che non verr” cliccato per 200 volte.

COME FUNZIONA ADWORD

Gli annunci e le parole chiave

Gli annunci sono legati a parole chiave, cioe parole o
frasi correlate al tuo esercizio commerciale e al tuo sito
Personal FRIMMONEY.

| tuoi annunci vengono visualizzati su
Google

Quando gli utenti effettuano ricerche su
Google utilizzando una delle tue parole chig
ve, il tuo annuncio pu”~ venire visualizzatg
accanto ai risultati di ricerca. Ora stai facend
pubblicit™ per un pubblico gi” interessato al
tuo prodotto o servizio.

Attira i clienti
Gli utenti possono fare clic sul tuo annuncio
per fare un acquisto o per ottenere ulteriori informazioni.

Cosa aspetti? Porta la tua agenzia sul web e sulla prima pagina di Google!

Per informazioni: Michele Barbano
Tel. 06 9727 9306 - E-mail: mbarbano@men4web.com
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T UTTO C ONVENZI ONI

UniCredit Banca rilascia nuova piattaforma EMP
e sostituisce 'Accollo a Tassosso col prodotto “TF 10-20”

UniCredit Banca, uno dei principali Istituti partner di FRIMMONEY, ¢ lieta di informare che martedi 18 novembre
verra rilasciata la nuova piattaforma EMP in sostituzione dell’attuale NPU.

L'accesso alla nuova piattaforma avverra con i medesimi codici Sx e password gia in uso per 'accesso a Scrivania Mutt

A partire dalla data suddetta, verra inibito il solo caricamento delle pratiche su NPU mentre restera aperto il pro-
lo per la gestione delle pratiche in pipe-limeo ad esaurimento dello stock, che dovra comunque avvenire entro

e non oltre marzo 2009.

Il link per I'accesso a EMP ed i relativi “manuali utente”, saranno disponibili su Scrivania Mutui nella sezione Istrut-

toria a partire da lunedi 17 novembre.

Inoltre UniCredit Banca segnala che, in analogia a quanto in precedenza comunicato per i prodotti a Tasso Fiss
anche la forma tecnica di Accollo a Tasso Fisso e sostituita dal Prodotto “TF 10-20".

L'Istituto dara comunicazione alla rete, non appena possibile, dei nuovi codici operativi per ’Accollo “TF 10-20".

Ribadiamo quindi che la forma tecnica di Accollo a Tasso Fisso non é piu fruibile per le operazioni di Accollo rela
tive ai “Mutui Costruttori” erogati nell’ambito della Convenzione.

N E W S M U T U I

Al via | mutui legati al tasso Bce

Arrivano sul mercato i primi mutui ancorati al tasso d@daca Centrale EuropeaA fare da apripista dopo la ri-
chiesta del governatore delanca d’'ltalig Mario Draghi, & stato iIBanco Popolareche ha reso disponibile nelle
proprie liali Euromutuo. L’'esempio € stato subito seguit®ateca Tercasche ha lanciatd/utuo Europa, riservato
alle persone fisiche e destinato esclusivamente all‘acquisto della prima casa.

In entrambi i casi si tratta di finanziamenti a tasso variabile, con uno spread pari a 1,50%.

Banca Tercasoncede un ammontare massimo di 250.000 euro per ciascun richiedente, con piano di rimborso a rate mensili.
Il tasso d'ingresso e identico al tasso di ammortamento e non sono previsti oneri aggiuntivi in caso di estinzione anticipata.

I mutuo Europa € disponibile presso gli sportelli gia da lunedi 17 novembre 2008.

“Ancora una volta Banca Tercas intende anticipare I'evoluzione della domanda finanziaria delle famiglie, a sequito delle
turbolente mutazioni dei mercati - ha dichiarato I'avv. Lino Nisii, presidente dell'istituto tramafatata infatti predi-
sposta una specifica offerta nell'ambito del comparto dei mutui, rivolta alla clientela privata a condizioni assolutamente
interessanti, caratterizzate da trasparenza e stabilita. Un prodotto, in estrema sintesi, con il quale il nostro Istituto riaffer-
ma la propria scelta strategica di essere sempre piti vicino alle esigenze delle famiglie e delle economie locali.”
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FORMAZIl ONE

Formazione: 267 presenze a ottobre su 16 corsi

Il settore guidato dalla responsabile Fabiola Esposito
non conosce sosta

Il conto dei partecipanti e dei corsi organizzati dal
settore formazione di FRIMMONEY continua a sali-
re. Sono i numeri, ancora una volta, a parlare per
I'uf cio guidato con professionalita da Fabiola Espo-
sito: nel mese di ottobre sono state registrate altre
267 presenze, tra Afati e mediatori creditizi, per
un totale di 16 offerte formative diverse, variegate e
programmate in tutte le sedi italiane del network di
FRIMM Holding.

Non possiamo che confermarlo: nel 2008 il brand
bianco e blu di mediazione creditizia in franchising
ha puntato e continua a puntare sulla formazione
per portare enormi vantaggi a tutta la rete.

Questa volta, il settore formazione ringrazia Cesare

Isernia, Afliato FRIMMONEY della Campania che,

per la prima volta lo scorso 29 ottobre, ha fatto da relatore nel corso sull’organizzazione dell’agenzia creditizia svoltosi
presso la sede aziendale di Napoli, e Nicola Napoletano, anchdiditio Alella Campania e relatore per la prima volta,
presso la sede di Salerno, nel corso cessioni del quinto.

Tutti i corsi di dicembre si trovano nel Diario degli Eventi presente nel DM.




PRODURRE VANTAGGI PER GLI AFFIL [Nl()]

FRIMM@NEY

B ROKER CREDITI ZI

News

[ FRANCHISINGNEWS ]

BLAR: grandi novit™ per gli Aflrti
Nuove funzioni e importanti modithe

FRIMMONEY e lieta di presentare alcune grandi e importanti novita a proposito di BLAR, la piattaform:
on-line che in pochi click permette al mediatore creditizio di trovare il giusto prodotto per un dato clien-
te tra gli oltre 1.000 convenzionati col network.

Avrete, infatti, gia notato un
importante cambiamento al-
I'interno dell’area riservata.
non stiamo parlando soltanto
di quello graco, perché BLAR
e stato integrato con tutte le
sue funzioni all'interno del-
’lhomepage esclusivament
dedicata agli Afliati.

Inoltre, é il software stesso
presentare delle interessant
e utili novita.

Nello specico, ce ne sono 3:

1 pagina di preventivo BLAR. Vi si accede dal risultato ottenuto tramite il sistema (é tra i link
del prodotto). In questo modo potrete comodamente stampare e offrire al vostro cliente il
preventivo riguardante il prodotto richiesto;

2 gestione documenti in pdf. Anche a questa funzione si accede dal risultato (& tra i link del
prodotto). Grazie ad essa potete gestire e tenere sotto controllo tutta la documentazione
relativa alle ricerche e ai preventivi richiesti a BLAR;

3 i campi“ nalita” e “valore immobile” sono stati resi obbligatori nella ricerca BLAR. In questo
modo il sistema dara risultati piu precisi.
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ASSI CURATI VO

Assurance Broker: tutte le novita sugli accordi assicurativi
con gli Istituti di Credito

Accordi assicurativi con istituti

Nello spirito del nostro grupporeare bene ci agli af liati, riteniamo utile sottolineare le indicazioni di alcuni
istituti di credito in relazione alle polizze connesse alle intermediaziankiarie.

AssuranceBroker

Istituto Incendio t.c.m. Perdita occupazione
BNL Nella rata Polizze gradite dalla banca con premio di qualita
No provvigioni al 9% del costo della polizza
MPS Nellarata Non hanno lore polizze. E possibile stipulare ns. polizze
No prowvigioni
Nella rata no provvigioni Polizze gradite dalla banca con premio di qualita
UNICREDIT BANCA Accettano Nostre Polizze 0,60% sull'importo del mutuo
Nelle spese di istruttoria Facoltativa con premio Facoltativa con premio
INTESA SAN PAOLO e solo per 10 anni di qualita dello 0,20 di qualita dello 0,40
No provvigioni” del Mutuo dellimporto del Mutuo
Obbligatoria solo per monoreddto Facoltatlva con premio di qualita
Da pagare all’atto. ed eta a scadenza oltre 70 anrji
T - Premio qualita 6% del premio $e0,50% dellimporto del Mutuo se
BANCA PER LA CASA No provvigioni pagamentg unico - 30% dpel Ipremio  collegata al mutuo
se pagamento annuale
Sono possibili polizze alternative con le stesse caratteristiche
CREASA (CREDEM) Nellarata Non hanno loro polizze. E possibile stipulare ns. polizze
No provvigioni
Nella rata Facoltativa
BARCLAYS BANK No prowigioni Accordo prowvigionale 0,25 del Mutuo

Obbligatoria solo su prodotti oltre
UCB Libera 90% + consolidamento sempre senza
prowvigioni e sconto al cliente

MICOS BANCA Accettano Nostre Polizze. Propongono anche loro polizze senza riscontro provvigionale.
POPOLARE NOVARA Accettano Nostre Polizze
PRESTITI Non Prevista Accordo prowvigionale per gli 4ifiti iscritti al RUI

AssuranceBroker

TI PAGA LA ROYALTY
maggiori dettagli all'interno dell'area riservata del portale frimmoney

Esempio a scopo illustrativo

Tipo di polizza Costo medio Provvigioni medie

Perdita occupazione € 3.000,00 € 774,00

per info e contatti: vcarlig@assurancebroker.it



